
 

 

 

 

２０２０年１２月２５日 

ＭＳ＆ＡＤインシュアランスグループのあいおいニッセイ同和損害保険株式会社（社長：金杉 恭三）は、
国内企業の持続的な成長や事業継承等のサポートを目的として、「国内 M&A 向け表明保証保険」を本日より
販売することをお知らせします。 
 
１．開発の背景 

当社は 2016年以降、国内企業による海外企業との M&A 取引等を対象とする表明保証保険の引受を行っ
てきました。近年、日本国内においても中小企業を中心とした事業承継や大企業によるベンチャー企業の買
収などが増加しており、今後も国内 M&A 取引等の増加が見込まれます。 
このような社会情勢の元、国内企業の持続的な成長や事業承継等の課題解決の一手となる M&A 取引等の

成立を支援するため、国内企業間の買収案件を対象とする「国内 M&A 向け表明保証保険」を開発しました。 
 
２．表明保証・補償について 

一般的に M&A 取引等で締結される契約書では「表明保証条項」を規定し、売主は買主に対して開示する
内容に誤りがないことを表明し保証します。万が一、開示内容に誤りがある等表明保証条項に反する事実が
判明した場合、売主は買主に損害賠償等を補償するほか、表明保証を行う範囲、違反時の補償額、補償請求
できる期間等の条件が折り合わないことで、M&A 取引成立の阻害要因になることもあります。これらの課
題を解決するためにも「国内 M&A 向け表明保証保険」の活用が有効です。 

 
３．商品の特長 
① 和文による商品 

（和文約款・証券） 
国内企業間の M&A 取引等を対象とすることから、和文による商品（和
文約款・証券）を提供します。 

② 買主用と売主用の 
2種類の商品 業界初 

売主の表明保証違反が発生した際に備え、買主が加入する「買主用」と、
表明保証違反が発生した場合の担保として売主が加入する「売主用」の 2
種類を準備しました。 
和文による「売主用」商品は、業界初となります。 

③ 主な保険条件 「買主用」はオーダーメイドによる柔軟性を、「売主用」はレディメイド
による迅速性を重視し、マーケットニーズに応じた保険条件を設定して
います。 
 買主用 売主用 業界初 

保険設計 オーダーメイド レディメイド 

M&A 取引の規模 2億円以上 5億円以下 

保険料例 
支払限度額 3億円の場合 

保険料 900万円 
支払限度額 2億円の場合 

保険料 200万円 
 

④ 事業継承をサポート M&A 取引等に関与される方々からのご照会に対して広くお応えできる
態勢を構築し、本商品の活用により中小企業の皆さまを含め、事業継承
を安心して行うことができる環境づくりをサポートします。 

⑤ 経営支援サービスの提供 本保険以外で、事業継承、M&A、人事労務等、主に中堅・中小企業の事
業者さまからのご相談に対する「経営支援サービス」を提供します。 

 
４．今後の展開 

当社は、今後もお客さまのニーズに合わせた最優・最適な商品・サービスの開発・提供を進めていきます。 
 

以上 

〒150-8488 東京都渋谷区恵比寿 1-28-1 

www.aioinissaydowa.co.jp 

当社は、社会との共通価値を創造し、目指す社会像である 

「レジリエントでサステナブルな社会」を実現するため、 

ＳＤＧｓ（持続可能な開発目標）を道しるべとし、地域の 

皆さまに貢献する活動を行ってまいります。 

「国内Ｍ＆Ａ向け表明保証保険」の販売を開始 


